Produktmesse 2012

Varditilvaekst

Landmandens gevinst

Fa mere for ravarerne
Indtjeningen i traditionel landbrugsproduktion er under pres. Det er der-
for relevant at undersege mulighederne for at fa mere for ravarerne enten

Krav til radgivere, der skal indga i projektet

® Procesorienteret, god sparringspartner

ved at fa en sterre andel af vaerdikaeden eller ved at differentiere produktet. * Netvaerk
Med projektet sikres landmanden en optimal radgivning inden for et nyt * Forretningsorienteret
omrade i fremgang, og dermed sterre chance for succes. * Lysttil at prove nyt

e Gennemslagskraft

Hvad kraver det?
Value-added kraever en anderledes radgivning end traditionel landbrugs-

produktion. Det er behov for nytaenkning og kendskab til nye fagomrader. DLBR-virksomhedens gevinst ved at indga

Ligeledes skal motivationen for at preve nyt vaere til stede ligesom det er i projektet i 2012

vigtigt at fastholde malet. Udover first mover effekten, er der mulighed for at f3
kontakt med et nyt kundesegment med udviklings-
potentiale.

DLBR-virksomhedens gevinst

DLBR-virksomheden far, nar konceptet er faerdigudviklet, et unikt radgiv-
nmgTIkon_CEpt' Eer erIIEt_tleE?(?d e_n kon?zlekSFmalgru-ppe, SOTdhar ngraen- med de radgivningsvirksomheder, som vi kommer til at
set eller ingen kontakt til radagivningen 1 dag. rorretningsomradet value- samarbejde med. Der vil blive tale om en praksisorien-
added forventes at vaere voksende med nye og anderledes krav og dermed teret og forretningsmaessig tilgang.

udgere et nyt forretningspotentiale.

Sadan vil viimplementere i 2013

Implementeringen vil i ferste omgang ske i samarbejde

Der er flere eksempler pa landmand, der med succes har forladt den tradi- Kontakt

tionelle bulkproduktion. Fokus i projektet vil vaere at kortlaegge behovene Torben Ulf Larsen T: 8740 5170 E: tul@vfl.dk
for radgivning ved overgang fra bulkproduktion til value-added som afsaet

for udvikling af radgivningskoncepter til dette kundesegment, sa land-

manden far optimal radgivning fra idéfase over udvikling til drift.

Medarbejderne vil blive udfordret med nye kundetyper og nye faglige krav
til radgivningen.
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